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Pauta de Reuniao Marco/24 - OKR
1. Pauta #03 - Meta do Més de Marco
1.1. Ultrapassamos em torno de 24% da nossa meta de fevereiro

1.2. Meta de Marc¢o: 213.000,00

1. Gostariamos de ideias do que podemos fazer para atingirmos esse alvo.
2. O que acharam da campanha anterior?
3. Alguma nova sugestédo sobre campanhas para este més?

1.3. Palestra com o tema: Inteligéncia Emocional

DIA 28.03 as 18h30 no auditério do Helbor Dual Mogilar;

O Tiago enviara no grupo as informacoes;

2. Pauta #04 - Retorno das manhas de oracoes.
3. Pauta #01 - Inicio

3.1. Saudacdes e Agradecimentos pelo més passado.
4. Pauta #02 - CRM

4.1. Falando um pouco sobre o CRM

1. *Mostrar graficos de usabilidade do CRM;**

1. *Jogar as negociac¢des no ultimo dia do més ndo coopera para a bos utilizagcao da
ferramenta, uma vez que o que ela visa é o acompanhamento pelas tarefas.*
2. **Podemos criar metas de tarefas criadas por oportunidades para medir iISSO e sanar esse
problema. Ex.: meta de 5 tarefas no minimo para cada oportunidade;**

1. *Esté forma obrigaria eles a colocar as negociac¢des no dia correto e fazer o
acompanhamento correto do lead*.

4.2. Nova meta de Negociacdes Criadas
4.2.1. De 50 para 100 negociacdes por més!

O maior motivo da falta de vendas é um CRM vazio e sem movimentacdes de
negociagoes;

Estudos mostram que as proposicoes realizadas nos ultimos 30 dias, dardo geralmente
resultados nos préoximos 90 dias, por isso, fazer um acompanhamento é de extrema
importancia.

4.3. Preenchimento correto dos dados






